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CONTRATTAZIONE
NEL MERCATO
IMMOBILIARE TRA
PROPOSTE DI CRESCITA
E PROSPETTIVE DI
EVOLUZIONE:

nuove opportunita
professionali e gestione
delle questioni piu
ricorrenti e delicate

21 MARZO

2026

ORE 9.30

RESORT FONTEVERDE,
LOCALITA TERME

SAN CASCIANO DEI BAGNI
(SIENA)

MODALITA La partecipazione in presenza &

PRESENZA gratuita, previa registrazione su:
LY PUREIES SUREIUNGE ilsalottogiuridico.it
IN DIFFERITA: 30,00 EURO g :




AGENTI IMMOBILIARI
PROFESSIONALI

Gestione contrattuale delle vicende
urbanistiche inerenti alla vendita
immobiliare: requisiti di commerciabilita
Clel benl

F. DELLA ROCCA, Coordinatore della Commissione Civilistica
del Consiglio Nazionale del Notariato - Consigliere
Nazionale del Notariato

Il contratto di escrow nella fase della
trattativa, con articolare attenzione ai
orofili antiriciclaggio

A. CENI, Notaio in Siena
F. LA COMMARE, Vicepresidente Nazionale Vicario FIAIP

Quah aspeth estire e quah profili attenzionare
e BEL |mmo ili in condominio e nella
vendita di immobili in condominio da costituire:
casi pratici e formule

M. CORONA, Notaio e Componente Commissione Civilistica
del Consiglio Nazionale del Notariato

Proposte per il rilancio e lo

sviluppo del settore immobiliare

L. VENUSIO TAMBURRINO, Notaio e Presidente
della Fondazione ‘Il Salotto Giuridico’

A. D’AMODIO, Responsabile del Dipartimento
Programma Fratelli d'ltalia Roma

F. SEGALERBA, Presidente Nazionale FIAIP

C. DE MICHELE, Notaio in Sulmona

T. RUCCI, Opes Abruzzo
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